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EXPERIENCIA LABORAL
WALMART CHILE, JUNIO A OCTUBRE 2013

“Category Manager” en Walmart Chile (Remplazo).
- Encargado de mantenery superar los planes de venta y margen de la empresa.
- Mantenery desarrollar las relaciones comerciales con los distinfos proveedores.
- Negociar e instaurar los descuentos mensuales.
- Optimizacién del surtido de productos ofrecidos a publico.

NIKE DE CHILE, DICIEMBRE 2012 - 2013
“Freelance” en Nike de Chile S.A.

- Encargado de la puesta en funcionamiento de la linea de bordados de zapatos de futbol en Nike
Parque Arauco, y Nike Plaza Vespucio.

- Asesoramiento técnico.

- Capacitacién del personal.

- Desarrollo de manual.

-  Establecer proveedor de insumos.
- Reparaciéon de software.

NIKE DE CHILE, VERANO 2012
“Practica Profesional” en Nike de Chile S.A.

- Readlicé una capacitacién para el personal de tiendas con su respectivo organigrama y definicién de
cargo.

- Mejoré el canal de comunicacién entre las tiendas, tanto Factory como Shop Store, con Nike.

NI TAN SANTO NI TAN PEDRO, 2008 - 2010
“Propietario” del restaurante.

- Mantencioén, fidelizacién y aumento de clientes.

- BUsqueda y negociaciéon de proveedores.

- Automatizacién de los procesos de abastecimiento.

- Cuadraturas y conciliaciones bancarias. Cuadratura de inventarios.
- Instauracién del delivery y venta telefénica.


mailto:nalfarop@udd.cl

30XPRESS, 2006 - 2007
“Administrador” del restaurante.

- Abastecimiento de insumos.

- Seleccién y contratacion de personal

- Optimizacién en los tiempos de elaboracion de productos
- Aumento de ventas.

- Instauraciéon del delivery.

- Abrir un segundo local.

AUTOFRANCE, 2005-2006
“Ejecutivo de Ventas”

- Venta de vehiculos nuevos Toyota y Chrysler y la fidelizacion de clientes.

GRUPO SANTANDER, 2003-2005

“Asesor Financiero”

- Colaborar con la creacion de una base de datos de mds de 5.000 personas la que posteriormente usé
como asesor previsional.

CURSOS Y SEMINARIOS

® 2006, Curso Autocall (venta automotriz), dictado por Sr. Sergio Feliux.

. 1993-1994, Cursos de Inglés Nivel |, Il y lll, Inst. Chileno Norteamericano.

® 2013 Curso de Excel intermedio.

® 2013 Curso de Inglés infermedio intensivo en instituto Chileno Norteamericano.
®* 2013 Evaluacién de decisiones estratégicas PUC.

FORMACION ACADEMICA

° 2010-2012 Universidad del Pacifico — CHILE

* 2001-2003 Universidad San Sebastidn - CHILE

* 1984-1997 Colegio Concepcidon Pedro de Valdivia, Concepcién._
OTROS ANTECEDENTES

* Referencia Claudia Dubreuil (Dubrei), jefa directa en Nike. Claudia.dubreuil@nike.com 9656 4425 y 6689
8490.

AREAS DE INTERES Y CONOCIMIENTOS

®*  Gestidn y desarrollo comercial y de proyectos.
* Ciclismo de montana.



